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Profil Stagiaire PROGRAMME « Les étapes de la transmission »

Chefs d’entreprises potentiellement 
cédants.

Objectifs

Démystifier la transmission d’entreprise, 
Sensibiliser les participants aux mesures 
correctrices à mettre en place, 
Présenter les différentes méthodes 
d’évaluation d’une entreprise, 
Expliquer la détermination du prix de 
vente d’une entreprise, 
Développer un état d’esprit propice à la 
négociation

Durée et date

Dates : les 11 et 12 décembre 2006
Durée : 14 heures de formation de 8 
heures 30 à 12 heures 30 et de 14 heures 
à 17 heures 

Lieu
locaux de la Communauté 
d'Agglomération Hérault Méditerranée, 
Saint-Thibéry

Coût

89,70 € TTC par personne inscrite à ce
formation de 2 jours, par chèque à l’ordre 
l’OPCAREG 

Contacts ICF

Florence MOLIERE – 04.67.80.97. 13 

Institut Consulaire de Formation 
Béziers
ZI Rue Joliot Curie 34504 Béziers cedex 
Tél (33) 04 67 80 97 09 
Fax (33) 04 67 80 97 10 
e-mail : florence.moliere@beziers.cci.fr 

Le projet de cession, 
Les définitions, 
Les différentes possibilités, 

L’auto - diagnostic de son entreprise, 
La grille d’analyse, 
La détermination des points forts et des points faibles, 
Les mesures correctrices, 

L’évaluation de l’entreprise, 
Les pré – requis, 
Les différentes techniques d’évaluation, 
Les choix de la méthode, 
La détermination d’un prix de vente, 

La recherche d’un repreneur, 
La détermination du profil du repreneur, 
Comment trouver un repreneur, 

La négociation, 
Les principes de la négociation, 
Quelques conseils, 

La vente de son entreprise, 
Les différentes possibilités juridiques, 
Les actions correctrices à mettre en place pour limiter la 
facture fiscale, 

L’accord de confidentialité, 

La rédaction du protocole d’accord, 

La garantie du passif, 

Les clauses qui protègent le vendeur.
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